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Consideraciones Iniciales



“Audentes fortuna iuvat” - Virgilio

1. ¿Qué es el pitch?

El pitch es básico para hablar de tu
startup ante el mundo.

El pitch es... Lanzamiento en español :)

En el caso de startups: Lanzar una idea.
(Vender algo)
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2. Criterios del pitch

4 Criterios clave:

1. Irrefutable2. Replicable3. Deseable4. Confiable
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2. Tipos de pitch

Elevator pitch
de 30 seg. a 60 seg.

 ¿Cuál es la necesidad del mercado y de los clientes?
 ¿Cómo se soluciona el problema?
 ¿Qué valor obtengo y a que coste?
 ¿Cómo me diferencio de la competencia?
 Cierre
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2. Tipos de pitch

Elevator pitch
de 30 seg. a 60 seg.

Para [cliente] quien [necesidad u oportunidad], el/la
[nombre producto/servicio] es un [Solución]
que [Valor]. 
A diferencia de [competidor principal], nuestro producto 
[principal diferenciación]
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2. Tipos de pitch

Elevator pitch
de 30 seg. a 60 seg.

“Probablemente tengas que cambiar los cuatro 
neumáticos a tu coche [necesidad u oportunidad], en 
talleres el Bicoca [nombre producto/servicio] te 
cambiamos y equilibramos las cuatro ruedas  en menos de 
20 mtos y a un precio por neumático de entre 30 y 45 
euros según calibre [Solución]
A!!... y con una garantía de 2 años…. [Valor]. 
En Bicoca…Damos la misma garantía que el resto de 
talleres pero a mitad de precio y un tiempo de trabajo de 
cine. [competidor principal] [principal diferenciación]
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2. Tipos de pitch

Elevator pitch
de 30 seg. a 60 seg.

“En todo lo que hacemos, creemos en el 
cambio del status quo, creemos en un 
pensamiento diferente [en qué creemos, por 
que´], la manera en que desafiamos el status 
quo, es haciendo productos muy bien 
diseñados, sencillos y fáciles de usar [cómo] 
Sencillamente hacemos ordenadores geniales 
[Qué Hacemos, Solución]
¿Quieres comprarnos una?[Compartes Visión, 
Cómpranos]. 

Comunicación
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3. Investor pitch

La oferta

¿Cuánto queréis conseguir?

¿Con qué valoración de capital?

¿Cuánto dinero habéis conseguido ya y de quién?

¿Cuál es la estructura del capital hasta ahora?
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